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Schwibisch Hall gegen Rhein-Energie

Von Matthias Niewels

Die Gespriiche mit dem Kélner Versorger sollen vorerst
auf Eis gelegt werden, weil das Angebot nicht
iiberzeugte. Die Verhandlungen mit der Stadtwerke
Schwiibisch Hall GmbH werden nun weitergefiihrt.

Die Stadt Bergisch Gladbach wird ihre Verhandlungen mit der
Belkaw ,einfrieren” und mit der Stadtwerke Schwibisch Hall
GmbH iiber die Griindung von eigenen Bergisch Gladbacher
Stadtwerken verhandeln. Der Versorger aus Siiddeutschland ist
nach Informationen des ,Kélner Stadt-Anzeiger der einzige
Interessent, der neben der Belkaw ein konkretes Angebot
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vorgelegt hat.

Im Lenkungsausschuss hatten Biirgermeister Lutz Urbach und der stidtische Berater Roman Schneider
am Mittwochabend die beiden Angebote priisentiert und bewertet. Dabei spielte die entscheidende Rolle
der sogenannte Barwert. Eine Rechnung, die zeigt, mit welchem Angebot welcher Gewinn erzielt wird.
Und bei diesem Barwert hat die Belkaw ganz klar die Nase vorn. Auf einer Pressekonferenz gestern
wollten Urbach und Schneider iiber die Hohe des Barwertes keine Auskunft geben. Schneider: ,Die
Barwertberechnung ist eine in der Branche iibliche Berechnung, und dementsprechend wiirden dann die
Bewerber riickwiirts rechnen.“ Auf diesem Wege kénnte ermittelt werden, welches Unternehmen welches
Angebot abgegeben hat. Dennoch, so der Biirgermeister, werde er dem Rat empfehlen, auf der
Sondersitzung am kommenden Dienstag zu beschliefen, die Verhandlungen mit der Belkaw
weinzufrieren”. Denn in zwei Punkten hat sich die Belkaw, eine hundertprozentige Tochter der Rhein-
Energie, nicht bewegt. Sie ist nicht bereit, die Belkaw aufzuspalten und sich nur noch auf das Stadtgebiet
von Bergisch Gladbach zu beschrinken.

»Diese vom Rat gestellten Forderungen werden beim Angebot der Belkaw nicht erfiillt.

Ebenso wenig will sie die Mehrheit der Anteile an die Stadt verkaufen. Urbach: ,Diese vom Rat gestellten
Forderungen werden beim Angebot der Belkaw nicht erfiillt.“ Allerdings sei es nicht so, dass nun die Tiir
fiir die Belkaw geschlossen sei. Schneider: ,Die Belkaw hat ein gutes Angebot vorgelegt, das aber noch
besser werden kann.” Dabei ist die Festlegung des Versorgungsgebiets und die Mehrheitsbeteiligung
zwar eine Forderung des Rats, aber grundsitzlich ist das oberste Ziel, maglichst viel Geld herauszuholen.
Bei der Wahl des Partners — so wurde ebenfalls festgelegt — sei die Hohe der Einnahmen mit 70 Prozent
zu bewerten. Mit 20 Prozent seien die Mitbestimmungsrechte anzusetzen und mit zehn Prozent die
Nachhaltigkeit. Schwiibisch Hall punktet derzeit bei den Mitbestimmungsrechten (eine
Minderheitsposition wird akzeptiert) und auch bei der Nachhaltigkeit.

»Wir sind da bundesweit unterwegs.*



Schwibisch Hall hat nun die Gelegenheit nachzubessern — die Belkaw auch. Der Geschiiftsfiihrer von
Schwiibisch Hall, Johannes van Bergen, bestiitigte im Gespriich mit dem ,Kélner Stadt-Anzeiger” das
Angebot fiir Bergisch Gladbach. Die Stadtwerke Schwibisch Hall sind etwa so groB} wie die Belkaw — kein
Vergleich zu dem Versorgungsriesen Rhein-Energie. Dennoch sei, so van Bergen, das Angebot, in
Bergisch Gladbach als strategischer Partner neue Stadtwerke zu griinden und in Konkurrenz zur Rhein-
Energie zu treten, absolut seriés. Man habe etliche éhnliche Beteiligungen an anderen Stadtwerken. , Wir
sind da bundesweit unterwegs.*

Frank Bender, Sprecher der Rhein-Energie, betonte, dass sein Unternehmen zu dem abgegebenen
Angebot stehe. Bei den Punkten Aufteilung der Belkaw und Mehrheitsbeteiligung fiir die Stadt sieht er
allerdings keine Méglichkeit nachzuverhandeln.

Artikel URL: http://www.ksta.de/bergisch-gladbach/stadtwerke-schwaebisch-hall--gegen-rhein-
energie,15189226,24296826.html
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' Zu den Verhandlungen
'um die Stadtwerke

'Die Stadt hat
nichts zu verlieren
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ei der Griindung von eige-
1 Bnen Stadtwerken geht es fiir
i Bergisch Gladbach um Mil-
' lionen. Je nach Rechnung wird auf
' Mehreinnahmen im Vergleich zur
| Ist-Situation von zwei bis fiinf
| Millionen Euro jéhrlich spekuliert.
Das ist viel Geld und konnte hel-
fen, einige harte Einsparungen fiir
| die Biirger zu vermeiden. Zwar ist
| das Angebot der
Belkaw, also
der  Kolner
| Rhein-Energie,
| nicht - komplett
| 6ffentlich  be- :
| kannt, aber fest voiq' TTQ g |
steht, dass die ATTHIAS
Stadt sich im | MW
Vergleich  zur
Ist-Situation erheblich verbessern
wiirde. Insoweit machen Biirger-
meister Lutz Urbach und sein Be-
rater Roman Schneider einen gu-
ten Job. In anderen Rathdusern
wird sehr genau beobachtet, wie
viel Gladbach fiir sich herausholt.
Mit Schwibisch Hall weiter zu
| verhandeln ergibt auch Sinn, weil
die Rhein-Energie niemals aus
dem Bieterrennen aussteigen wird,
solange in Bergisch Gladbach
noch Geld verdient wird. Die Stadt
hat also nichts zu verlieren, die
| Rhein-Energie sehr viel. Die Frage
ist aber, ob Schwibisch Hall wirk-
lich eine Option ist oder fir die
| Stadt nur Mittel zum Zweck, um
| die Preise bei der Rhein-Energie
weiter hoch zu treiben.




